
¿Cómo convertir tu página web en tu mejor
herramienta empresarial?

Siguiente
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RAZONES REALES 
Por qué necesitas una PÁGINA WEB
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Soporte en las estrategias
comerciales y asistenciales

(Servicios y documentación)

Herramientas de automatización
para procesos internos

(Simuladores, Formularios etc.)

Posicionamiento digital de la
marca (Estrategia de contenidos,

blogs, pdf’s entre otras cosas.)

Más que el típico “Da más seriedad al negocio”

Una página web puede convertirse en el eje de digitalización de una empresa: permite gestionar soportes mediante
tickets, ofrecer simulaciones personalizadas de servicios, mantener una biblioteca de conocimientos para clientes o
colaboradores y publicar vacantes de forma automatizada, optimizando los procesos comerciales y administrativos.



ESTRUCTURA CLAVE 
Para transformar visitantes en leads
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Requisitos importantes para que todo funcione

Chat en línea o botón de
WhatsApp visible y discreto.

Velocidad de carga
optimizada.

Diseño responsive
para móviles.

Analítica activa (Google Analytics,
Meta Pixel o Tag Manager).

Cada visitante que llega a tu página web es un potencial cliente. Entre más tiempo permanezca navegando y
consumiendo el contenido, mayor será la probabilidad de que se convierta en un lead interesado en tus productos

o servicios.



SECCIÓN INICIAL HERO BANNER
2025
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Ejemplo: Diseño de páginas web para inmobiliarias. ademas de un Call To Action
Título claro y directo con la palabra clave del servicio



SECCIÓN DE BENEFICIOS
2025
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Cuenta cuales son los valores agregados indirectos y directos que tienen tus servicios o productos

Convence que eres la mejor elección



SECCIÓN DE SERVICIOS
2025
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Da un resumen general del servicio o producto
Pero siempre deja información importante sin mostrar para articular la acción de pregunta



SECCIÓN DE CONTACTO
Pá

gi
na

 7

La sección más importante del sitio web
Debe existir un botón de contacto que vaya a Whatsapp o a un formulario, dependiendo de la estrategia



PRUEBA SOCIAL
Testimonios que respalden el servicio que brindan

Ayuda a que un posible cliente tome la decisión mucho más rapido y facil
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ESTRATEGIAS EFECTIVAS
Para atraer visitantes a tu PÁGINA WEB

SEO (Posicionamiento orgánico en buscadores)

 El SEO genera tráfico constante y gratuito a mediano y
largo plazo. Cuando tu web aparece en Google en los

primeros resultados por palabras clave relevantes,
atraes visitantes calificados con intención real de

compra.

Publicidad digital (Meta Ads / Google Ads)

Permite atraer tráfico inmediato y segmentado, ideal
para lanzamientos o generación rápida de leads.

Ademas de impulsar el posicionamiento del sitio en
primeros puestos por diferentes terminos de busqueda.
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Lo que hace que la inversión sea efectiva es que la página web tenga trafico



AUTOMATIZACIÓN INTELIGENTE
Para escalar tus negocio sin perder el control

Integración con CRM
Sistema  comercial para el
manejo de leads y clientes

Integración a ERP o
sistema interno de

empresa 

Integración con
WhatsApp o

chatbots

Si todo sale bien, la integración a plataformas propias o de terceros va a ayudar a crecer  controladamente
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¿Como podemos ayudarte?

@codwelt
codwelt.com

+57 350 657 3588

comercial@codwelt.com

Síguenos en 


